EMPRESAS Y NEGOCIOS

Es representante exclusiva de la alemana DEHN + SOHNE

Con mas de 20 afios de
existencia, Angel Reyna &
Asociados es una empresa
argentina especializada en
el campo de la proteccién
contra rayos y sobretensio-
nes que en los ultimos tiem-
pos ha crecido alrededor de
un 20% anual.

Dirigida por el reconocido
experto Angel Reyna, presi-
dente de la Comisién de Pro-
teccién contra Descargas At-
mosféricas en la Asociacion

Electrotécnica Argentina
(AEA), hoy apuesta a incre-
mentar su participacién en
el mercado energético local.

Proteccion contra rayos—
V-sobretensiones: |

i

Se trata de Angel Reyna & Asociados, cuyo

crecimiento en los Ultimos tiempos oscild

en torno a un 20% anual. Con mas de
dos décadas en el pais, la firma apunta a
seguir ampliando su presencia dentro del
mercado energético a escala nacional.

Para ello, cuenta con el
respaldo de la compania ale-
mana DEHN + SOHNE -de la
cual es representante exclu-
siva-, lider en el rubro a es-
cala internacional

“Para nosotros el mercado
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argentino es uno de los mas
importantes de Sudamérica.
En ese sentido, he venido es-
pecialmente para colaborar
con la expansién de Angel
Reyna & Asociados, sobre to-
do dentro de la industria de
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Oil & Cas, que constituye un
segmento clave para nues-
tro negocio”, senalé duran-
te su reciente visita al pais
Helmut Pusch, export manager
para América, Africa subsa-
hariana, Espania y Portugal
de DEHN + SOHNE.

Segun el directivo, resulta
altamente probable que mas
alla de la actual crisis finan-
ciera el sector energético lo-
cal continde creciendo. “El au-
mento de nuestra participa-
cién en el segmento dependera
en gran medida de su desarro-
llo industrial. En los tltimos
anos el desemperio de las ven-
tas de Angel Reyna & Asocia-
dos ha sido mas que satisfac-
torio, y nuestra idea de cara al
futuro es seguir en la misma
senda. A nivel mundial, en
tanto, esperamos mantener la
posicién que alcanzamos has-
ta el momento”, aseguré.

DEHN + SOHNE cuenta
con mas de 1.300 empleados
en todo el planeta (de los cua-
les unos 870 se encuentran
en Alemania). “A través de
nuestras filiales y represen-
tantes estamos presentes en
mas de y0 paises”, precisé.

A su entender, las difi-
cultades que hoy registra la
economia global se deben a
que los bancos dejaron de te-
nerse confianza entre si, lo
cual se tradujo en una esca-
sez de liquidez en el merca-
do. Mas alla de la posterga-
cién momentanea de algu-
nos proyectos industriales,
en su opinién los efectos de
la crisis no serdn tan severos
para su organizacion.

Pusch //
“No deberiamos sentir demasiado esta recesion.
Bdsicamente, los rayos sequirdn cayendo por mds
que estemos envueltos en una crisis financiera, y la
gente siempre demandard nuestros productos para
protegerse contra ellos”

“Nosotros, que somos ex-
pertos en la fabricacién y co-
mercializacién de equipos de
protecciéon contra descargas
de rayo y sobretensiones, no
deberiamos sentir demasiado
esta recesién. Basicamente,
los rayos seguiran cayendo por
mas que estemos envueltos en
una crisis financiera, y la gen-
te siempre demandara nues-
tros productos para protegerse
contra ellos”, explico.

Potencial inagotable

También de visita por la
Argentina, Pablo Valentin
-Gamazo, gerente de Dehn
Ibérica (filial espanola de
DEHN +SOHNE), apunté que

hasta hace muy poco tiempo
la actividad estaba de para-
bienes en su pais.

“Afortunadamente du-
rante los tltimos afos he-
mos registrado un crecimien-
to sostenido. Sin embargo,
creemos que la crisis vigen-
te detendrd nuestra expan-
sién debido a que muchas
iniciativas que implicaban la
adquisicion e instalaciéon de
nuestros productos entraron
en stand by”, admitio.

No obstante, a su crite-
rio no pasard mucho tiem-
po hasta que se produzca
una generalizada recupe-
raciéon. “Los productos que
ofrecemos tienen una de-
manda potencial practica-

mente inagotable. Mientras »
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que Alemania representa un
mercado maduro, el de Espa-
Na es apenas adolescente y el
de la Argentina podria decir-
se que esta en plena infan-
cia. Hay mucho por hacer,
sobre todo con el aliciente
de saber que estas solucio-
nes han triunfado en todo el
mundo”, indicé.

A diferencia de las filiales,
que sdlo pueden comerciali-
zar los productos de DEHN +
SOHNE y deben respetar todo
lo referido al uso de su logo
e imagen, las firmas repre-
sentantes -como es el caso de
Angel Reyna & Asociados- s6lo
tienen como restriccién no co-
mercializar productos que re-
sulten incompatibles con los
de la entidad alemana.

Epoca de
oportunidades

Para  Valentin-Cama-
zo, mientras que la estrate-
gia de Dehn Ibérica ha iden-
tificado
chos de negocios en el sec-
tor de las energias renova-
bles, en Alemania DEHN
+ SOHNE se orienta a practi-
camente todas las industrias.

interesantes ni-

Valentin-Gamazo //

“Los productos que ofrecemos tienen una demanda
potencial prdacticamente inagotable. Mientras que
Alemania representa un mercado maduro, el de
Espania es apenas adolescente y el de la Argentina
podria decirse que estd en plena infancia”

A decir de Pusch, en la
Argentina el segmento de las
fuentes energéticas alternati-
vas atin no se encuentra sufi-
cientemente desarrollado, por
lo que las mejores perspectivas
para el corto y mediano plazo
siguen depositadas en la in-
dustria de Oil & Gas.

De acuerdo con el directivo
aleman, esta crisis puede con-
vertirse en una época de opor-
tunidades a lo largo y ancho del
planeta, puesto que obligara a
los gobiernos a invertir dinero
en industrias que generen desa-
rrollo. “Esto ya se estd viendo en
Estados Unidos y en Alemania,
y muy pronto tendra lugar en
otras naciones. Y nosotros po-
demos aprovecharlo”, sefialé.

Seguin sus palabras, a di-
ferencia de lo que hacen sus
competidores, DEHN + SOHNE
se dedica exclusivamente a
su especializacién, lo cual le
brinda un plus en materia de
liderazgo tecnolégico. “Mien-
tras que otros tienen una pre-
sencia reactiva en el mercado
de la proteccién contra rayos
y sobretensiones la nuestra es
netamente activa: no se trata
de un mero desprendimien-
to; es nuestra actividad prin-
cipal”, comparo.

PETROQUIMICA, PETROLEO, GAS & QUIMICA 243

Capacitacion
permanente

A fin de ofrecer la mayor
proteccién posible contra los
danos causados por la electrici-
dad de las tormentas y los ries-
gos derivados de la corriente
eléctrica, Angel Reyna & Aso-
ciados cuenta con un equipo
profesional capaz de proporcio-
nar asistencia técnica, disefio
de proyectos, andlisis integral
de casos puntuales y garantia
de calidad y seguridad.

La actividad de la compa-
nia no se limita a brindar pro-
ductos de primer nivel sino
también agrega valor a través
del soporte técnico y la elabora-
cién de documentacién tanto
para fomentar la correcta pla-
nificacién y utilizacién de ins-
talaciones como para impulsar
la optimizacién de su conser-
vacién y mantenimiento.

Asimismo, con el propo-
sito de salvaguardar la inte-
gridad de los bienes y propie-
dades de sus clientes la em-
presa sostiene una politica
de capacitacién continua a
fin de ampliar y perfeccionar
los conocimientos y poten-
cialidades de su personal. ®





